            

FM-UAD-PBM-08-05/R0

Satuan Acara Perkuliahan

Kode / Nama Mata Kuliah

:   1270230 / Kewirausahaan Lanjutan II


Revisi ke 


: 0
Satuan Kredit Semester

:   3 SKS
   




        
Tanggal revisi  
      
: 4  November  2013
Jumlah Jam kuliah dalam seminggu
:   2,5  jam. (3 x 50 menit)
  


        
Tanggal mulai berlaku  
: 4  November  2013




   

     



        

        
Penyusun 


: Suprapto, SE, MM, Ak
Jumlah Jam kegiatan laboratorium
:   .........  jam



         

        
Penanggungjawab Keilmuan 
: Suprapto, SE, MM, Ak
Deskripsi Mata kuliah

: Mata kuliah ini merupakan mata kuliah lanjutan dari kewirausahaan lanjutan I, sehingga ouput yang diharapkan dari mata kuliah ini adalah berkembangnya usaha yang telah didirikan pada periode sebelumnya. Metodepembelajaran pada mata kuliah ini adalah diskusi dan mentoring dengan dosen maupun praktisi/wirausaha dan praktik pengembangan usaha
Standar Kompetensi              
:
Dengan  mempelajari  mata kuliah diharapkan mahasiswa mampu menerapkan konsep pengembangan usaha atau bisnis serta mampu melakukan analisis lingkungan bisnis dan mampu melakukan praktik pengembangan bisnis.
	Pertemuan ke :
	Kompetensi Dasar
	Indikator
	 Pokok Bahasan/Materi
	Aktivitas Pembelajaran
	Rujukan

	1


	Mahasiswa mampu mengembangkan  usaha  mandiri
	· Pengertian Usaha Mandiri
· Metode Pemberdayaan.


	· Pengertian Usaha Mandiri
· Metode Pemberdayaan.


	Diskusi mahasiswa

Praktik
	A,B,C

	2
	Strategi Pengembangan Bisnis


	· Tingkatan Stategi Bisnis

· Strategi level unit bisnis

· Cost leadership Strategy

· Differentiation Strategy

· Market Segment Strategy


	· Tingkatan Stategi Bisnis

· Strategi level unit bisnis

· Cost leadership Strategy

· Differentiation Strategy

· Market Segment Strategy


	Diskusi

Praktik

Presentasi
	A,B,C

	3
	Stategi Penambahan Modal Usaha
	· Sumber pendanaan

· Strategi perencanaan kebutuhan modal

· Dana ekuitas

· Dana Hutang Bank Komersial

· Sumber dana diluar bank
	· Sumber pendanaan
· Strategi perencanaan kebutuhan modal

· Dana ekuitas

· Dana Hutang Bank Komersial

· Sumber dana diluar bank
	Diskusi

Presentasi
	A,B,C

	4
	Diversifikasi Produk


	· Perusahaan terdiversifikasi

· Dasar melakukan diversifikasi

· Syarat melakukan diversifikasi

· Macam diversifikasi

· Strategi mendiversivikasi
	· Perusahaan terdiversifikasi
· Dasar melakukan diversifikasi

· Syarat melakukan diversifikasi

· Macam diversifikasi

· Strategi mendiversivikasi
	Diskusi


	A,B,C

	5
	Praktik Diversifikasi Produk
	· Mahasiswa praktik melakukan diversifikasi produk yang telah ad
	· Mahasiswa praktik melakukan diversifikasi produk yang telah ada
	Praktik dan mentoring
	A,B,C

	6
	Perluasan Area Pemasaran


	· Memahami pasar dan pelanggan

· Sistem pemasaran modern

· Strategi menciptakan  nilai pelanggan

· Area pemasaran yang potensial
	· Memahami pasar dan pelanggan
· Sistem pemasaran modern

· Strateg imenciptakan  nilai pelanggan

· Area pemasaran yang potensial
	Diskusi

presentasi
	A,B,C

	7
	Praktik pengembangan Area Pemasaran


	· Mahasiswa praktik perluasan area pemasaran
	· Mahasiswa praktik perluasan area pemasaran
	Praktik dan Mentoring
	A,B,C

	

	8
	Digital preneur dan Bisnis Online


	· Bisnis on line

· Prospek bisnis on line

· Paypal

· Memulai Bisnis on line


	· Bisnis on line

· Prospek bisnis on line

· Paypal

· Memulai Bisnis on line


	Tutorial

Diskusi


	A,B,C

	9
	Praktik Pengembangan Digital preneur


	· Mahasiswa praktik membuat rancangan pengenbangan bisnis on line
	· Mahasiswa praktik membuat rancangan pengenbangan bisnis on line
	Praktik dan mentoring
	A,B,C

	10
	Eksport Import 


	· Prosedur Export dan Impor

· Expor

· Pemberitahuan Pabean
	· Prosedur Export dan Impor
· Expor

· Pemberitahuan Pabean
	Tutorial

Diskusi


	A,B,C

	11 
	Praktik pengembangan bisnis


	· Mahasiswa praktik menjual

· Mahasiswa praktik promosi

· Mahasiswa praktik negoisasi


	· Praktik menjual

· Praktik promosi

· Praktik negoisasi


	Praktik dan mentoring
	

	12
	Praktik pengembangan bisnis


	· Mahasiswa praktik menjual

· Mahasiswa praktik promosi

· Mahasiswa praktik negoisasi


	· Praktik menjual

· Praktik promosi

· Praktik negoisasi


	Praktik dan mentoring


	

	13
	Praktik pengembangan bisinis
	· Mahasiswa praktik menjual

· Mahasiswa praktik promosi

· Mahasiswa praktik negoisasi


	· Praktik menjual

· Praktik promosi

· Praktik negoisasi


	Praktik dan mentoring


	

	14
	Praktik pengembangan bisinis
	· Mahasiswa praktik menjual

· Mahasiswa praktik promosi

· Mahasiswa praktik negoisasi


	· Praktik menjual

· Praktik promosi

· Praktik negoisasi


	Praktik dan Mentoring
	

	Ujian Akhir Semester


	Pengetahuan
	15%

	Pemahaman
	15%

	Penerapan
	15%

	Analisis
	20%

	Sintesis
	15%

	Evaluasi
	20%


Level Taksonomi

:         
	Aspek Penilaian
	Prosentase

	Ujian Akhir Semester
	   15 %

	Ujian Tengah Semester
	  15 % 

	Tugas 
	 20 %

	Praktik Bisnis
	 10 %

	Kehadiran/kinerja
	10 %

	Total
	100 %


Komposisi Penilaian

:
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